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Beweco — Das Profil Billentisy

- Gegrindet 1999
- Positionierung im Umfeld FSCM, EBPP-Schwerpunki:

— Strategie- und Knowhow-Workshops

— Lokalisieren von Geschaftsmoglichkeiten
— Businessplan

— Pflichtenheft, Evaluation

— Marketingkonzept und Umsetzung

. Uber 50 Kunden in 6 Landern
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Haupt-Beeinflusser fur Wirtschaftlichkeit B>
beli Rechnungsstellern- & empfangern

EBPP-Markt Kosten

Marktgrosse Tradit.Kosten
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Marktentwicklung EBPP-Kosten
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Marktentwicklung EBPP-Kosten

»2Die Unternehmen schreiben tig-|
lich 30 bis 40 Millionen Rechnun-
gen. Ich weifd nicht, wie man die alle

Quelle: Handelsblatt, 25.11.03; ,Wenig Beifall fir Eichels Umsatzsteuer-Plane”

In Europa werden jahrlich etwa 23 Mia. Rechnungen gestelit

Dies erfolgt noch weitgehend auf Papierbasis und verursacht enorme
Kosten

Neue elektronische Services bilden einen Milliardenmarkt

Der bereits grosse Wettbewerb fuhrt zu einer guten EBPP-
Marktentwicklung
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,Meiner Meinung nach besteht ein

Weltmarkt fir rund 5 Computer.©
Thomas Watson, Chairman IBM, 1943

JIm Internet ist fur uns nichts zu verdienen.”
Bill Gates, 1994




Marktentwicklung ' )
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Marktentwicklung

» A recent MasterCard survey claims that EBPP s the fastest
grawing online financial application; a longitudinal survey of
consumers conducted by Jupiter/MPD cites EBPP as the most
active of all online applications.
sApprodimately 1.5 billion bills will be presented online in 2003,
which 1s mare than double the volume of bills presented in
2002 according to TowerGroup, TowerGroup also states that
20% of all consumers viewed hills online in 2002, up from 1%
In 1993,

Bank of America, as reported in the American Banker,
experienced a 231% increase in bills presented between April
2002 and April 2003,

Quelle: docume.nt, ,EBPP, Is the time finally right?“, October 2003

. 2004 werden in Deutschland, Osterreich und der Schweiz
tber 100 Mio. e-Bills zu den Kunden gelangen

Schatzung Billentis
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Treiber flir EBPP

Gesetz Durchlaufzeit
- Akzeptanz - Automatisierung
- Anforderungen - Standardisierung

\ [ Qualitat
Angebot . Prozesse

- Namhatfte .
Anbieter Daten

- Technologie Wettbewerb

‘ . Konkurrenz-
_ _ angebot
Working Capital

Ing Lapiia - Kundenwunsch
- Transparenz

- Steuerung
- Optimierung Wirtschaftlichkeit

© 2004-2005 Bruno Koch




Skontoabzlge konnen heute aufgrund der

langen internen Durchlaufzeiten in der
Regel fast nie genutzt werden.




Vollkosten traditioneller
Prozesse: Rechnungssteller

Kernprozesse Rechnungsstellung und Zahlung

Rechnung Drucken

Versenden Mahnen
erstellen Verpacken

Zahlungsavis
empfangen/
entpacken

Doppel-
zahlungen
gutschreiben

Avis Manuell
erfassen abgleichen

Support-Prozesse

Archivieren

Cash Management

Vollkosten heute mind. EUR 10*

*Quellen: Mittelwert aus Marktanalysen und Studien von Dahne, Emnid, IHA/GFM, PwC, etc.

Billentis ,

REINEINEUE
onen
bearbeiten
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Vollkosten traditioneller .
Prozesse: Empfanger >

Kernprozesse Rechnungsempfang und Zahlung

Rechnung Ubergeben
emfangen/ Erfassen Zuordnen an & Preis-
entpacken Workflow abgleich

evil. neue Ablehnen evil. Avis
Rlckfragen Rechnung oder Zahlen drucken
verlangen freigeben & schicken

Support-Prozesse

Archivieren

Cash Management

Vollkosten heute mind. EUR 12*

*Quellen: Mittelwert aus Marktanalysen und Studien von Dahne, Emnid, IHA/GFM, PwC, etc.
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Rechnungsstellung traditionell

und mit EBPP (US-Sicht)

$12.00

$10.00

$ 8.00

$ 6.00

$ 4.00

$ 2.00

B Traditionell: Total = € 12.35
Mit EBPP: Total = € 7.55

Einsparung = € 4.80

Quelle: Celent Communications

$2,30
€1.95

$145
€1.25

$1,12
€095 AV 5
I

Cost of sending invoice Cost of processing payment

Y >e j
Wirtschaftlichkeit Blllen tls
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Marktentwicklung

Cost of dispute
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Rechnungsempfang traditionell
und mit EBPP (US-Sicht)

$12.00 i/ Traditionell: Total = € 17.50

Mit EBPP: Total = € 8.55

$ 10.00 Einsparung = € 8.95

Quelle: Celent Communications

$ 8.00

$ 6.00

$ 4.00

$ 2.00

y 7
$0,17
€0.15

Cost of processing invoice Cost of sending payment

Cost of dispute
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Einsparungspotential einer B2B- .
Transaktion (End-to-End) I

- Einsparungspotential fur Rechnungssteller € 4.80
- Einsparungspotential fr Empfanger

Total Einsparungspotential End-to-End

Im Einzelfall ist eine Detailanalyse bzw. flr grosse
Rechnungssteller und Empfanger die Erstellung eines
Business Cases empfehlenswert.




Gegenwartig findet eine starke Preis-

Verschiebung statt vom Rechnungssteller
hin zum Empfanger.




EBPP Konsolidator-Kosten
(grobe Richtwerte 2004/2005)

Anbindungskosten
. Standard ERP-L6sung
- Anspruchsvollere Individualldsung

Transaktionskosten® B2B
- Rechnungssteller

- Rechnungsempfanger

*Quelle: Mittelwert aus Schatzungen einiger fihrender Dienstleister im deutschsprachigen Raum

Tradit.Kosten
_— Billentisy
EBPP-Kosten

bis € 15°000
ca. € 50°000




\IE/prautssetzungen far einen wirtschatftlichen B>
insatz

- Grundvolumen an ein- und ausgehenden (Papier-)
Rechnungen

— Direkt-Biller > 100°000 Rechnungen p.a.

— Konsolidator-Teilnehmer > 10°000 Rechnungen p.a.
situativ auch wesentlich kleinere (gunstige ERP-
Anbindung)

-« EBPP-freundliche Lieferanten und Kunden

- Aktiver und zukunftstrachtiger Dienstleister (bel
Konsolidator-Teilnahme)
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Praxisbeispiele aus wirtschaftlicher Sicht B3

EBPP-Teilnehmer

- Heute rund 500 grossere Firmen in Europa; etwa 50%
Konsolidator-Teilnehmer (mit stark wachsendem Anteil)

- Mehrere tausend kleinere Teillnehmer mit
Standardanbindung an Konsolidator (etwa 6000
Kleinere machen in Europa schon mit)

- Jahrliche Verdoppelung der Teilnehmer, kaum
Abgange




Praxisbeispiele aus wirtschaftlicher Sicht B3

Dienstleister
- Interessantes Geschatt flr Integratoren

- Geschaft fur Konsolidatoren entwickelt sich dank den
neuen gesetzlichen Voraussetzungen nun ebenfalls

erfreulich, aber
— Es braucht einige grosse Rechnungssteller und

Rechnungsempfanger als Teilnenhmer, vorzugsweise aus
bestehender Kundschaft heraus

— (Zu) klein anfangen bleibt wirkungslos; ein substantielles
Netzwerk muss zUgig aufgebaut werden; gute Adressen
werden rasch vergeben
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