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Electronic Bill Presentment & Payment verbindet alle
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Praxisbeispiel fur elektronischen Kreislauf (Biller)
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Praxisbeispiel fur elektronischen Kreislauf (Payer)
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Historische Treiber fur EBPP (global)
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Rechnungsstrome in der Schwelz

B2B

B2C

Grossunternenmen >250 Mitarbeiter (#=910)

260 Mio.

f

’

Mittelunternehmen 10-249 Mitarbeiter (#=31'900)

) o 4

‘

f

!

Kleinunternehmen 1-9 Mitarbeiter (#=271'000)

Quelle: PostFinance + Billentis
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EBPP-Praferenzen (2003)

e Grosse und mittlere Firmen:

- Rechnungen als elektronischen Datenstrom (EDI) via zentrale
Rechnungsdrehscheibe (Consolidator) tberweisen und beim
Empfanger in Kreditorenbuchhaltung importieren;

- Bezahlung mit DTA/EZAG

e Kleinfirmen:
- Elektronische Rechnungseinlieferung noch keine Prioritat
- Rechnungsempfang tber Web/Finanzportal (Online-Banking bzw.
yellownet
- Bezahlung uUber Finanzportal

* eShops
- Rechnungseinlieferung durch dahinterliegende Debitorenbuch-
haltung an PostFinance oder PayNet
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Service-Angebot (Stand Januar 2003)

Fokussierte Anbieter: Branchenneutrale EBPP-Anbieter: Direktmodell:
e Swisscom

PayNe PostFinance e Orange
e Sunrise
B2C | | B2B

B2B B2C
M ¥ Tha 4

Grossunterqehmen >250 Mitarbeiter (#=910)
AP, JDE, Peoplesoft, Abacus 260 Mio
+yeitere ca. 5 filhrende y —~
ERNLC o
4 =
m
< N—r
. . . (O]
Mittelunternehmen 10-249 Mitarbeiter (#=31 900) %
& Abacus, SAP, AS400, Rotron,
®  Navision + weitere 400 %
ERP-LOsungen -}
©
<
)
2
o
Kleinunternehmen 1-9 Mitarbeiter (#=271 000)
Banana, Buspro, Sage, Winway
+ weitere 400 ERP-Losungen, m
Offline Zahlungssoftware, teilweise konsumentenahnliches Verhalten
—» Produktiv =~ -—--- » Geplant
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Status bel branchenneutralen Losungen (1)

Rechnungssteller | Service-Anbieter: Consolidator

KBV Krankenkasse
SBB (Generalabo)

Telésonique

N Tel Com
Orange
Cablecom
Mobility

Lindt & Sprtngli
Helvetas

Blro Flrrer
Waser
Panatronic
Script

Stager
Globopharm

N Tel Com
Scharer & Kunz

Ausgleichskasse AlH

SAP
Stand Ende 2002

Billing Services

yellowworld
T-System

PostFinanceE yellownet

PayNet
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Billertidy

' BillingServices
. KB von BS, BL, |
. AG,BE,JU
' Migrosbank
' Bank Coop
RBA

- Hypo Lenzburg

|+ gestaffelt weitere via
i Onlinebanking-Portale

Légende:

Portal

. Empfanger
yellownet

' Total: 370'000

. Private: 320°000
. (+ 7'-8' pro Mt.)

. Registriert fir

. yellowbill =
- 2'668

. Zirich

Lindt & Springli
Helvetia Patria

Globomedica
. Telekurs
. SAP

Produktiv/in Aulfschaltung bzw. Vertrag
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Status bel branchenneutralen Losungen (2)

 Elektronisch angebotene Rechnungen

- Januar 2003: 25 Mio. p.a.

- Januar 2004: 80 Mio. (Schatzung Beweco)
» Abdeckungsgrad von Onlinebanking-bzw. yellownet-Anwendern

- Januar 2003: 370°000

- Januar 2004: > 1 Mio. (Annahme Beweco: mind. +1 Grossbank)
« Unterstltzte ERP-L6sungen (mit Debitoren-/Kreditoren-Modulen)

- SAP (> 700 Firmen, Rechnungssteller und Empfanger)

- Abacus (ca. 4000 Rechnungssteller mit >30 Mio. Rg., 5000
Firmenempfanger)

- Polynorm (LOI)

- Support durch weitere 5 ERP-Anbieter bis Ende 2003 erwartet
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Der neue Schwung: EBPP-Kennzahlen
fUhrender Telco-Unternehmen

Aktuelles
EBPP- Wachstum pM:
Abonnenten (Zahlen jeweils per Mitte Oktober) ~50:000
>0.1%

+1600% Sparpotential
beim DTAG-

Porto (10.02):
>1 Mio pM (E)

Deutsche Telekom AG (DTAG)

+100% Swisscom:

> 30000/ 0.7%

1998 1999 2000 2001 2002

e Billeriidy
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Tellnahmekosten am EBPP-Netzwerk

« Standard-Anschlusskosten (Oberes ERP-Segment)
- Rechnungssteller: 5 Personentage bzw. ca. CHF 15‘000.-
- Empfanger (Firmen): 5 Personentage bzw. ca. CHF 15'000.-
- Private: 0 (Bestehendes Online-Banking)

* Transaktions-Kosten (Richtwerte)

Kosten fir Rechnungssteller:
Rechnungsubersicht via Web-Prasentation I
Aufpreis fur Prasentation der Rechnungsdetails

Kosten flir Rechnungsempfanger:
Privat-Empfanger via Web 0
Firmen-Empfanger via Web* ?

0.25 0.50 0.75 1.00 1.25

*) Firmen kdnnen wie Private auf das Onlinebanking-Portal
Zusatzfunktionalitat und Download mehrwertsteuertauglicher Daten fur ERP-Import gegen Aufpreis

CHF
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FUr wen lohnt sich EBPP?

 Langerfristig fur alle!
» Kurzfristig interessanter Business Case flr

- Firmen mit hohem aus- und eingehendem Rechnungsvolumen
(ab einigen zehntausend Rechnungen pro Jahr)

- eShops
- Marktplatze

- Private, die heute schon Online-Banking resp. yellownet
benutzen
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Habe ich heute zu hohe Kosten im
Rechnungs-/Zahlungskreislauf?

Wieviel kann ich mit elektronischen
Rechnungen sparen?

Lohnt sich EBPP auch fir mich?

Altes vergeht ...

... Neues entsteht

Falls ja: Wann soll ich einsteigen?

Wie soll ich einsteigen (Rolle, Losung,
Anbieter etc.)
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