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El Crecimiento del Mercado Europea KRk

Aumento pronosticado para 2009, cada dia
+1,200 empresas

+11,000 hogares

como nuevo usuarios del e-Factura

Participantes pronosticado por el fin de 2009
1.4 millones empresas

34 millones hogares

Conductor del mercado: sectores privado y publico
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Union Europea y la “Estrategia de Lisboa”

...el fin de hacer de la Unién Europea la economia mas
competitiva del mundo... Desarrollada en varios Consejos
Europeos posteriores al de Lisboa, esta estrategia se basa en tres
pilares; un pilar econdmico, que debe preparar la transicion hacia
una economia competitiva, dinamica y basada en el conocimiento;
se hace hincapié en la necesidad de adaptarse continuamente a la
evolucion de la sociedad de la informacion y en los esfuerzos
gue deben hacerse en el terreno de la investigacion y el desarrollo.
La generalizacion de los intercambios electréonicos de
iInformacion, la convergencia hacia las tecnologias digitales, el
crecimiento exponencial de Internet y la liberalizacion de las
telecomunicaciones son distintas manifestaciones de este cambio...
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Grupo de la Comision Europea de

Expertos en Factura Electronica

- Objectivos generales del grupo: Proponer un marco
europeo de referencia para la e-factura al capaz de
o Establecer una estructura conceptual comun que
Incluya estandares y requerimientos de negocio
o Prestar servicios de e-facturacion de manera abierta e
Interoperable en toda Europa
- Reporte final sera publicado en el fin de 2009
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Estructura y volumen del
mercado
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Descripcion del documento

22/12/2009

Informacidn no estructurada del negocio

email, contratos, ...

30,000 millones

Documentos obedientes estructurados del IVA

Facturas

150,000 millones
Notas estructuradas

Pedidos, confirmaciones del pedido, albaran, ...
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Corrientes de la factura

Empresas con 250+ empleados

11.6%

Empresas con 50-249 empleados

10%

Empresas con 1-49 empleados

7.5%
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El mercado
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Penetracion de mercado 2009 oD

(estimado parte electronica del volumen total de 30 mil millones)

Negocio a negocio (B2B) Negocio a consumidor (B2C)

B 6-12%
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Mercado en Espana Bileni®)

Emision de facturas electronicas
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Source: AETIC/everis, 2008
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Servicios complementarios que cubren todos los

~ . ., S BillentisY
tamanos de la organizacion en un pais nordico —
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Paisaje de interconexiones E-Facturacion en Suiza Billenfisy
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Fuente: http://www.swissdigin.ch

22/12/2009 © Bruno Koch, Billentis - Reproduction is authorised provided the source is acknowledged. Pagina 12



E-Factura en el sector
publico
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E-Factura en el sector publico Billeni®

- Denmarca, obligacion para emisores desde hace 2005

- Otros con obligacion (internamente) despues
- Espana
- |talia
- Suecia
- Suiza, solo en el sector de sanidad

- Paises con projectos, pero sin obligacion
- Finlandia
- Pais Bajas
- Norwega
- Portugal
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E-Facturas del sector publico en

Billentisy
Denmarca
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Fuente: M. H. Brun, Ministry of Science, Technology and Innovation, Danemark
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Preguntas? Billent)

Bruno Koch
+41 71 911 60 32

www.billentis.com
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Acerca de Billentis Bileni®) |

- Empresa de asesoria altamente especializada (facturacion
electronica, optimizacion del proceso de la compra al pago y la
cadena de suministro financiera)

- Fundada en junio de 1999

- Propietario: B. Koch (8 anos PwC, 4 afos Credit Suisse, 2 ainos
SIX PayNet)

- Mas de 130 clientes en 30 paises
- Redactor de un informe de mercado europeo
- Redactor de un boletin informativo (mas de 60 paises)

- Miembro del Grupo de la Comision Europea de Expertos en
Factura Electronica

- Fundador del European EXPP Summit, www.expp-summit.com y
del E-Invoicing Operators’ Forum
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Servicios: asesoria y gestion de proyectos EEB)

Talleres de conocimientos, estrategias y tecnicas

Estudios de viabilidad; localiza de empresariales
Implicados y potenciales

ldentificacion de oportunidades empresariales
Desarrollo de planes estratégicos y empresariales

Definicion de requerimientos, incluidas las
caracteristicas del pais y el modelo de facturacidon mas
adecuado

- Creacion de redes y alianzas estratégicas
- Formulacion de estrategias de marketing y distribucion

- Asistencia/gestion de proyectos desde el desarrollo
hasta la puesta en marcha

- Documentacion de procedimientos (req. legalislacion)
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